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La societa di sistemi eletironici ha detto addio all’Egm ad appena un anno dalla quotazione in seguito all'ulié di Club-Inv

Dopoildelisting Braga Morovuole crescere all’estero

DI EMANUELE BONORA

uotarsi a Piazza Affari puo essere
visto anche cosi: un’opportunita
per migliorare 1’organizzazione
aziendale, mettersi in mostra e attrarre al-
tri investitori per finanziare una nuova fa-
se di sviluppo. E un po’ quello che ha fat-
to Braga Moro, societa milanese che si
occupa di sistemi di alimentazione di ap-
parati industriali, telecomunicazioni e in-
frastrutture di information technology,
approdata sull’Egm il 31 Iuglio 2025 e
dall’altroieri delistata in seguito al lan-
cio di un’opa da parte di Power Conver-
sion Holding, il veicolo creato da Clu-
binv, piattaforma di permanent capital
che ha aggregato alcuni grandi imprendi-
tori del settore industriale.
In fase di ipo la societa aveva raccolto
2,2 milioni di euro tramite aumento di ca-
pitale, a cui si erano aggiunti 1,8 milioni
dalla conversione di un prestito obbliga-
zionario. Per I’opa sono stati messi sul
piatto 7,12 milioni. Resta nell’azionaria-
to con il 12% anche 1’attuale manage-
ment, guidato del ceo Andrea Passanisi
(con1’8%) e dal direttore
generale Marco Bariletti
(2%), a garanzia del per-
corso di crescita disegna-
to e supportato dai ricavi
del primo semestre: oltre
8 milioni (in crescita ri-
spetto all’anno preceden-
te) e un ebitda margin del
20%.
Ma a saltare agli occhi
nei conti della societa & il
backlog di circa 8 milio-
ni. «Le aziende che cre-
scono tanto, come Braga Moro, hanno bi-
sogno di uno sprint diverso, di capitali di-
versi e di flessibilita diverse. L’Egm per
noi e stata una bellissima vetrina, ma do-

po un anno avevamo necessita di altro
per continuare a crescere», spiega Passa-
nisi. E per crescita intende prevalente-
mente I’accelerazione dal punto di vista
commerciale. In particolare in Cile, do-
ve la societa sta finaliz-

zando accordi con partner

locali; negli Usa, dove sta

creando una joint venture

con Hgs, traiprincipali di-

stributori materiale elettri-

co; tra Singapore e Male-

sia, dove sta cogliendo le

opportunita dell'oil &

gas. Mentre in Arabia

Saudita, dove Braga Mo-

ro era stata selezionata

per una fornitura nella

smart city futuristica

Neom, si puo parlare gia di mercato in fa-
se consolidamento. Parallelamente
I’azienda sta lavorando per rinforzare la
parte industriale e migliorare il design
«perché le macchine che facciamo devo-
no essere anche belle», aggiunge Passa-
nisi.

Per Clublnv, nata da Banca Finint e Pri-
vate Equity Partners per unire capitali
imprenditoriali e competenze finanzia-
rie, quella su Braga Moro & stata la pri-
ma operazione. Tra gli anchor investor
coinvolti nella piattaforma ci sono im-
prenditori come Alessandro Banzato
(Acciaierie Venete), Maurizio Bazzo
(INGlass), Giuliano Caslini (Bianalisi) e
Ermanno Pedrini (Cromodora Wheels).
«Personalmente sono molto soddisfatto
dell’operazione conclusa con Clublnv
perché siamo riusciti a coinvolgere inve-
stitori che hanno una matrice industria-
le», continua Passanisi. «L’azienda ha
ancora un grande potenziale e potrebbe
essere pronta anche fare mé&a nei prossi-
mi mesi». Per poi magari tornare in bor-
sanel listino principale. (riproduzione ri-
servata)
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